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花名：才哥，8年电商经验，淘宝大学认证讲师，

经营店铺食品糕点类目100强，新开店铺半年业绩

过千万，公办职业学校电商实操老师。

                                                                                     

擅长领域：店铺日常运营、数据运营、平销转化

、内外活动转化、内容营销、团队管理、爆款打

造，精通淘宝客、直通车、钻展等引流工具。                                              



付费引流的目的是什么？

思考？
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01 直通车原理



什么是直通车？1

淘宝直通车是为专职淘宝卖家量身定制的，按点击付费的效果营销

工具，为卖家实现宝贝的精准推广。



开通直通车？2



1）客户精准

只有想买这种宝贝的人才能看到你的广告，给你带来的点击都

是有购买意向的点击，带来的客户都是购买意向的买家。

2）免费展示

买家点击才付费，自由控制花销，合理掌控你的成本。

3）排名(综合得分)  =   关键词出价*关键词质量得分

直通车的特点3



每件商品1个计划里可以设置200个关键字，可以多达8个计划

1600个关键词， 卖家可以针对每个竞价词自由定价，并按实际

被点击次数付费。(每个关键词最低出价0.05元 每次加价最低

为0.01元)。

直通车扣费公式4



影响直通车综合排名的质量得分的维度有哪些?

1.关键词相关

（1）.宝贝本身的类目/属性/标题/图片/详情页等信息和买家搜索意向要相符合。

          例如：把宝贝放在最相关的类目进行推广，遵守淘宝商品发布规则;上传宝贝时，  

      认真填上相关属性.当宝贝属性和买家的搜索需求越吻合,质量得分越高.所以属性填的

      越全,宝贝总体质量得分越高。

（2）.添加关键词时,请选择和宝贝所属类目,属性和标题相关的关键词，这样质量得分上会有

      较高的分值。

直通车扣费公式4



2.创意质量

增强宝贝本身的吸引力

例如：提高图片、详情页面质量，增加第一图片的点击率。

3.买家体验要好

（1）.推广信息的客户反馈或者使用感受，也是就是宝贝成交转化率要高

（2）.物流等售后服务要好

影响直通车综合排名的质量得分的维度有哪些?

直通车扣费公式4



展示位置5



展示位置5



（1）关键词推广

电脑端：淘宝搜索关键词后页面左侧，有1-3位展示位，

有提示“掌柜热卖”，页面右侧有16个竖着展示位，页面

底端横着的5个展示位。每页展示21个宝贝，右侧展示1-

16位，下面展示17-21位，搜索页面可一页一页往后翻，

展示位以此类推；

手机淘宝/手机网页版：搜索结果中，带有“HOT”字样 

的宝贝。

展示位置5



（2）定向推广展示位

手机淘宝猜你猜中猜后喜欢、旺旺买家版每日焦点-

热卖、我的淘宝-已买到的宝贝、已买到的宝贝-物

流详情页、收藏列表页等。有效触达高活跃度的购

物人群。该位置对创意有特殊要求，满足无牛皮癣

、少文字、无边框、图片清晰、浅色背景等，才有

可能获得展现

展示位置5



02 直通车计划建立及选词优化



建立计划1



建立计划1



建立计划1



建立计划1



建立计划1



建立计划1



建立计划1



建立计划1



选词优化-直通车内添加关键词2



选词优化-生意参谋行业词添加关键词2



选词优化-生意参谋竟对关键词添加2



选词优化-直通车报表2



03 淘宝客原理



快速引流淘宝客

什么是淘宝客？1
淘宝客是一种按成交计费的推广工具，由淘宝客帮助推广商品，买家通过推广链接进入完
成交易后，卖家支付一定比率的佣金给对应的淘宝客，提升店铺的成交机会。



快速引流淘宝客

淘宝客管理后台2



快速引流淘宝客



快速引流淘宝客

淘宝客是怎么扣费的？3
如果有成交扣除佣金，佣金在淘客佣金订单确认收货时从店铺对应支付宝中扣除;
支付佣金=宝贝实际成交金额（运费不计算）*卖家设置的佣金比例

淘宝客的推广优势4
1）.展示、点击全免费，成交付费无风险

2）.低成本投入，佣金设置灵活，可具体到流量的来源，针对性强，投资回报率可控

3）.全民推广，渗透互联网各个领域，站外流量一网打尽

4）.易操作，时间成本低，个性化推广

5）.可以做大量销量，ROI比较好



快速引流淘宝客

淘宝客加入的条件是什么？5



快速引流淘宝客

怎么加入淘宝客？6
1）.卖家中心加入步骤：

打开淘宝网，登录店铺帐户，点击右上角【我的淘宝】--【卖家中心】--【营销中心】--【我要推广】--

【营销入口】--【常用链接】--【淘宝客推广】点击开始拓展进入；

1.



快速引流淘宝客
⑥.怎么加入淘宝客？

2）.阿里妈妈首页加入步骤：

打开阿里妈妈www.alimama.com——淘宝会员登录——营销平台——淘宝客1.



快速引流淘宝客
2）.阿里妈妈首页加入步骤：

进入我的淘宝客：2.



快速引流淘宝客
2）.阿里妈妈首页加入步骤：

查看淘宝客推广软件产品使用许可协议，请仔细阅读后确认；3.



快速引流淘宝客
2）.阿里妈妈首页加入步骤：

查看全店参与推广提示，没有问题点击确认；4.



快速引流淘宝客
2）.阿里妈妈首页加入步骤：

输入支付宝帐户和支付密码，确认支付宝代扣款协议后即可参加推广；5.



快速引流淘宝客
⑥.怎么加入淘宝客？

3）.加入淘宝客的注意事项：

掌柜加入淘宝客推广默认全店参与，即全店商品参加推广，未设置佣金比率的商品，系统默认按照商品所

在类目最低佣金比例计算；

1.

主推商品指单独针对某款宝贝设置佣金比率，并不是指只推广这个宝贝；2.

店铺加入淘宝客推广，当天加入当天生效，商品需第二天同步淘宝联盟后台搜索展示，同时宝贝报名互动

招商活动也是第二天。

3.



04 淘宝客计划建立及优化



如意投计划-官方推广1



如意投计划-官方推广1



ai.taobao.com

如意投计划-官方推广1



淘宝联盟APP

（1）.可以看同行业产品的佣金和优惠券

（2） .佣金是官方的佣金

如意投计划-官方推广1



（1） .页面上面十几行是直通车的外投，下面是如意投的推广

A .设置佣金比例

B .会展现质量得分

C .行业参考佣金值没有意义

（2）.会有一个小的红包，就是阿里妈妈的优惠券

如意投计划-官方推广1



营销计划-三方推广2



1.默认佣金不能修改

2.系统会会采用最优佣金

3.零点生效

4.双十一双十二之前一天把所有的佣金改为最低

5.爆款打造利器，需要向第3方主动对接资源

营销计划-三方推广2



营销计划-团长招商2



定向计划-定向推广3



定向计划-定向推广3



定向计划-定向推广3



定向计划-定向推广3
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